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DIE
VERHANDLUNGSAKADEMIE

STEIGERN SIE DEN

ERFOLG IHRER KANZLEI MIT
EXZELLENTER

VERHANDLUNGSKOMPETENZ

Jetzt unverbindlich informieren &
Ihre Verhandlungskompetenz
starken.

Mag. Silke Annina Hofer

_> WwwWw.you-are-gold.com

YOU ARE GOLD-
Die Verhandlungsakademie
& Expertin fiir Verhandlungsfiihrung




Warum Verhandlungskompetenz
den Unterschied macht

Wussten Sie, dass die Verhandlungsfahigkeiten Ihres Teams
mafdgeblich den Erfolg Ihrer Kanzlei beeinflussen?

Ob in der Mandantenkommunikation oder in Verhandlungen
mit anderen Parteien - bessere Performance und selbstbewusstes

Auftreten sind entscheidend.

Fihrende Kanzleien und Unternehmen, darunter Deloitte,
SPAR, Raiffeisen Capital, Erste Bank & Sparkasse, BKS Bank,
Einkauf Stadt Wels, sowie Netzwerke wie WKO - Zukunft
Frauen und Woman in Law, setzen auf die Verhandlungs-
kompetenz von Mag. Silke Annina Hofer - mit

20 Jahren internationaler Verhandlungserfahrung bei SPAR und

Rewe.

Zuletzt war sie verantwortlich fiir ein Einkaufsvolumen von

1,3 Milliarden Euro und die Fiihrung eines 100-képfigen Teams.

Optimieren auch Sie Thre Verhandlungsergebnisse nachhaltig und

erzielen sofort sichtbare Erfolge.

»Erfolg beginnt mit
starker
Verhandlungs-

kompetenz.”

Gute Verhandler horen nie auf, sich zu

verbessern - sie trainieren und

verbessern ihre Fihigkeiten regelmagig.

Starten jetzt Ihr
Verhandlungstraining!




Vorteile fur Ihre Kanzlei

Starke Verhandlungs-Performance
Meistern Sie komplexe Verhandlungssituationen mit strategischem

Geschick und fundierten Verhandlungstechniken.

Selbstbewusstes Auftreten

Unterstiitzen Sie [hr Team - insbesondere junge Kolleg:innen - dabe;,
mit sicherem und {iberzeugendem Auftreten selbst erfahrenen
Verhandlungspartnern souveran zu begegnen, ohne sich einschiichtern

Zu lassen.

Mandantenzufriedenheit steigern

Kommunizieren Sie den Mehrwert Ihrer Dienstleistungen iiberzeugend

und setzten Sie Honorare sicher und erfolgreich um.

Was erwartet Sie in den Gruppen-
und Einzeltrainings?
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Verstehen und nutzen Sie die Verhandlungspsychologie.

" Steigern Sie Macht und Marktwert mit wissenschaftlich fundierten Prinzipien.

N

( 1 Trainieren Sie mit praxisorientierten Tools, Ihren eigenen Verhandlungsfallen und
Videoanalyse oder lassen Sie sich bei Ihren Verhandlungen begleiten und analysieren.

N

Erhalten Sie wertvolles Feedback und heben Sie Thre Verhandlungskompetenz.

( " Woman Only Programme: Stirkt gezielt das Verhandlungsbewusstsein von Juristinnen und
berticksichtigt kulturelle Pragungen & spezifische Heraus.



Uber mich & meine Leidenschaft fuir
Verhandlungen

Verhandlungsstiarke beginnt im

Inneren

Meine Erkenntnis aus 20 Jahren
Verhandlungserfahrung - zuletzt mit der
Verantwortung flir ein Einkaufsvolumen

von 1,3 Milliarden Euro:

Klassische Verhandlungstrainings bleiben
an der Oberflache. Sie vermitteln
Techniken, doch sie dringen nicht zu den

eigentlichen Blockaden vor. Genau dort

entscheidet sich jedoch der

Verhandlungserfolg.

Wenn Sie sich in Verhandlungen unwohl fiihlen, sich von dominanten
Personlichkeiten oder aggressivem Verhalten einschiichtern lassen oder Konflikte
lieber vermeiden, dann fehlt es Ihnen nicht an Technik - sondern an innerer

Verhandlungsstarke.

Entfalten Sie Ihre Verhandlungswirkkraft!

Erfolgreiche Verhandler:innen brauchen mehr als Strategien und Taktiken. Sie
brauchen innere Klarheit, psychologische Widerstandskraft und eine strukturierte

Vorgehensweise.

Die Begeisterung fiir die menschliche Psyche und meine Leidenschaft fiir
Verhandlungsfiihrung bilden die Grundlage meines einzigartigen Ansatzes:
Er lost Verhandlungsblockaden an der Wurzel, macht Triggerpunkte sichtbar und

hebt Ihre Verhandlungskompetenz auf ein neues Level.



